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NOMBRE DEL INSTRUCTOR: ANGELICA MORA GOMEZ

CEDULA: 66765995

CORREO ELECTRONICO:amorag@sena.edu.co

NUMERO CELULAR: 3137409106

morangiel9@gmail.com

NEGOCIOS INTERNACIONALES

FICHA 2325277
Codigo Proyecto
2512384

TOTAL HORAS

157

GESTION DE MERCADOS

FICHA 2364785
Codigo Proyecto
1211979

NEGOCIOS INTERNACIONALES

FICHA 2561118 Codigo
Proyecto 2512384

NEGOCIOS INTERNACIONALES

FICHA 2502386 Codigo
Proyecto 2512384

GESTION DE MERCADOS

FICHA 2364785
Codigo Proyecto
1211979
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POPAYAN 25 CONDICIONES pEL | CONDICIONES DE ENTREGA A TRAVES OPORTUNIDAD EN NEGOCIACION UTILZADAS D ACUERDO CON LAS
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